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Региональные новости
Оппонент с добрыми намерениями. "Эксперт Сибирь". №23 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Эксперт Сибирь 10.06.08)
Инвестиционные проекты и развитие производства
Делегация "Сименс" посетила Уфимский трансформаторный завод.

Делегация немецкой компании "Сименс" во главе с президентом "Сименс" в России, вице-президентом "Сименс АГ", д-ром Дитрихом Мёллером посетила строящийся Уфимский трансформаторный завод, на территории которого будет расположена производственная база совместного предприятия "Сименс" и Холдинговой компании "Электрозавод" (Москва).
Уфимский трансформаторный завод - инвестиционный проект Холдинговой компании "Электрозавод" - является одной из наиболее масштабных промышленных строек в Республике Башкортостан. Инвестиции в строительство нового завода по выпуску силовых и распределительных трансформаторов превышают 4,5 млрд. рублей. Ввод в эксплуатацию современного трансформаторного производства позволит создать новый энергомашиностроительный комплекс, не имеющий аналогов в России и за рубежом, а также обеспечит рабочими местами более двух тысяч человек. В настоящее время завершается монтаж оборудования для пуска первой производственной линии. В отдельном корпусе завода расположится производственная база СП "Сименс" и "Электрозавода".
Совместное предприятие "Сименс высоковольтные аппараты" было создано в 2007 году и занимается производством, сбытом, поставкой и обслуживанием высоковольтных коммутационных аппаратов и их компонентов для уровней напряжения от 110 кВ до 550 кВ. Ожидаемый объем производства составит порядка 84 млн. евро в год.
В СП концерну "Сименс" принадлежит 51% акций, "Электрозаводу" – 49 %. Инвестиции в проект составляют более 16 млн. евро. За счет сформированного капитала совместное предприятие будет оснащено современным технологическим оборудованием, что позволит в короткие сроки наладить выпуск высокотехнологичной продукции.
Компания "Сименс" вносит свой вклад в работу совместного предприятия в виде передачи технологий и "ноу-хау", "Электрозавод", в свою очередь, предоставляет в распоряжение совместного предприятия обширную сбытовую сеть и берет на себя возведение корпуса площадью 14 тыс. кв. метров и комплексную застройку объекта. Инвестиции "Электрозавода" в капитальное строительство составляют более 20 млн. евро.
Основной рынок сбыта продукции совместного предприятия - объекты российской энергетической отрасли. В отдельных случаях планируется осуществлять поставки оборудования и на рынки других стран.
Уже сегодня в рамках сотрудничества компаний на российский рынок выводятся компактные коммутационные модули — высоковольтное компактное коммутационное устройство DTC (Dead-Tank Compact). Экономический эффект от использования нового оборудования, помимо экономии площади предприятия, заключен в быстром вводе устройства, минимизации строительной части и низких эксплуатационных расходов, связанных с долгосрочной эксплуатации без обслуживания. В настоящий момент данное оборудование поставляется из-за рубежа, в дальнейшем планируется его выпуск на производственной базе СП "Сименс высоковольтные аппараты".
Во время визита в Башкирию д-р Дитрих Мёллер отметил: "Сименс" работает в России более 150 лет и придает большое значение работе в регионах. Республика Башкортостан динамично развивается, и мы намерены и далее разсширять наш бизнес в этом регионе, в том числе инвестиционный, так как мы видим здесь благоприятные условия для инвесторов. Ярким примером тому является наш совместный проект с компанией "Электрозавод" по созданию производства высоковольтного коммутационного оборудования".

Для справки: Название компании: SIEMENS I&S (СИМЕНС КОМПЛЕКСНЫЕ РЕШЕНИЯ И УСЛУГИ ДЛЯ ПРОМЫШЛЕННОСТИ) Регион: Москва Адрес: 115114, Москва, ул. Летниковская, 11/10, стр. 2 Вид деятельности: Инжиниринг, Инженерные Системы Телефоны: (095)7372115 (095)7371886 Факсы: (095)7372100 E-Mail: is.marketing@siemens.com Web: http://www.industry.siemens.de/ru/ Руководитель: Бернхард Фонсека, директор департамента 

Для справки: Название компании: Сименс, ООО (Siemens) Регион: Москва Адрес: 115093, РФ, г.Москва, ул.Дубининская, 96 Телефоны: (495) 7371000 Факсы: (495) 7371001 E-Mail: info.russia@siemens.com Web: www.siemens.ru Руководитель: Дитрих Мёллер, Президент 

Для справки: Название компании: Электрозавод, холдинговая компания, ОАО Регион: Москва Адрес: 107023 г. Москва, ул. Электрозаводская, 21 Вид деятельности: Энергетическое машиностроение Телефоны: (495)7778201 Факсы: (495)7778211 E-Mail: info@elektrozavod.ru Web: http://www.elektrozavod.ru Руководитель: Леонид Макаревич, генеральный директор (ПРАЙМ-ТАСС 09.06.08)
Magna и "Русские машины" планируют вскоре начать производство автокомпонентов в Нижнем Новгороде.
Канадская Magna International и "Русские машины" планируют начать производство автокомпонентов в Нижнем Новгороде в середине текущего года, сообщил начальник отдела машиностроения и металлургии министерства промышленности и инноваций региона Владимир Виноградов в среду в Нижнем Новгороде в ходе конференции в рамках IX Автофорума. 
Он напомнил, что Группа "ГАЗ", ОАО "Русские машины" и Magna International 18 ноября 2006 года подписали в Москве меморандум о стратегическом партнерстве по организации производства и логистики автомобильных узлов и компонентов. Проект позволит изготавливать лицевые панели и их компоненты (бампер, головная светотехника, приборные панели, панели дверей и крыши, комплекты сидений). Первая продукция поступит потребителям в середине 2008 года. Инвестиции в проект составят 30 млн евро, мощность предприятия составит более 100 тыс. комплектов в год. 
В "Русских машинах" данную информацию не комментируют. (Интерфакс 04.06.08)
МЭС Сибири к 2011г планируют вложить 12 млн руб в замену приборов определения мест повреждений.
Магистральные электрические сети (МЭС) Сибири в 2008-2010 годах направят 12 млн рублей на приборы определения мест повреждений на 38 подстанциях 220 кВ.
В настоящее время в рамках программы заменены приборы на семи подстанциях: Новокрасноярская, Абалаковская, Ужур, Шарыпово, Дивногорская, Левобережная и Правобережная. На них смонтировано 54 современных микропроцессорных устройства, предназначенных для определения расстояния до места возникновения короткого замыкания на воздушных линиях электропередачи. Приборы устанавливаются дополнительно к регистраторам аварийных событий и фиксируют не только расстояние до места короткого замыкания с точностью до нескольких десятков метров, но также дату и время возникновения аварии, вид замыкания, его длительность и ряд других важных параметров. 
До конца 2008 года планируется установить еще 13 новых приборов определения мест повреждений на пяти подстанциях 220 кВ Красноярского края.

Для справки: Название компании: МЭС Сибири Адрес: 660099, г. Красноярск, ул. Ады Лебедевой, 117 Телефоны: (3912)659500 E-Mail: adm@sibmes.ru (Интерфакс 29.05.08)
Склады для зеркал. "Ведомости". 6 июня 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Ведомости 06.06.08)
Новости компаний
Избран новый гендиректор ОАО "Арзамасский приборостроительный завод".

Совет директоров ОАО "Арзамасский приборостроительный завод" (АПЗ, Нижегородская область) принял решение избрать гендиректором общества с 7 июня 2008 года сроком на 1 год Олега Лавричева, говорится в сообщении АПЗ. 
Как уточнили агентству "Интерфакс-Поволжье" на предприятии, ранее О.Лавричев занимал пост заместителя гендиректора по производству ОАО "Волгогаз" (Нижний Новгород). В уставном капитале ОАО "АПЗ" О.Лавричев долей не имеет. 
Полномочия занимавшего ранее пост руководителя АПЗ Юрия Старцева совет директоров прекратил с 6 июня 2008 года.

Для справки: Название компании: Арзамасский приборостроительный завод, ОАО Адрес: 607220, г. Арзамас, Нижегородская обл., ул 50 лет ВЛКСМ, д. 8А Вид деятельности: Приборостроение Телефоны: (83147)99121 (83147)99164 (83147)99120 Факсы: (83147)44668 (83147)41226 E-Mail: apz@oaoapz.com Web: http://www.oaoapz.com Руководитель: Ларичев Олег, гениральный директор (Интерфакс 09.06.08)
ОАО "Арзамасский приборостроительный завод" выплатит дивиденды за 2007 г в размере 700 руб на акцию номиналом 600 руб.

Годовое собрание акционеров ОАО "Арзамасский приборостроительный завод" (APSZ) /АПЗ, Арзамас, Нижегородская область, один из крупнейших российских производителей расходомерной техники/ в пятницу приняло решение о выплате дивидендов за 2007 г в размере 700 руб на обыкновенную акцию номиналом 600 руб.
Срок выплаты дивидендов – до 31 декабря 2008 г. За 2006 г АПЗ не выплачивал дивиденды, однако начислял промежуточные дивиденды: в размере 200 руб на акцию номиналом 600 руб за 1-е полугодие 2006 г и в размере 500 руб за 9 месяцев 2006 г.
Акционеры утвердили на собрании годовой отчет, согласно которому чистая прибыль компании снизилась в 2007 г на 15,2 проц по сравнению с 2006 г до 391,933 млн руб, прибыль до налогообложения – на 2,5 проц до 557,764 млн руб. Выручка от реализации выросла на 19,7 проц до 3141,37 млн руб, себестоимость – на 20,9 проц до 2491,03 млн руб, валовая прибыль – на 15 проц до 650,34 млн руб, прибыль от продаж – на 15,1 проц до 640,821 млн руб.
Кредиторская задолженность АПЗ сократилась за 2007 г на 21,1 проц до 559,826 млн руб на 1 января 2008 г, дебиторская – выросла на 33,6 проц до 828,851 млн руб.
В совет директоров АПЗ избрано 9 представителей ОАО "Концерн ПВО "Алмаз-Антей" и ЗАО Военно-промышленная компания".
Аудитором на 2008 г назначено ООО "Дженерал консалтинг эдженси" /Москва/. Дата закрытия реестра – 20 апреля 2008 г.
Уставный капитал ОАО "Арзамасский приборостроительный завод" - 192636,6 тыс руб, разделен на 321061 обыкновенную акцию номиналом 600 руб. 20 проц акций от уставного капитала АПЗ принадлежит концерну ПВО "Алмаз-Антей" /Москва/, 28,4 проц - ЗАО "Военно-промышленная компания" /Москва/, 17,3 проц – ООО "Соло". Арзамасский приборостроительный завод выпускает расходомерную технику, в том числе приборы учета и контроля расхода газа, воды, теплоносителей, спецпродукцию /системы управления для авиационной промышленности/, а также медтехнику.

Для справки: Название компании: Арзамасский приборостроительный завод, ОАО Адрес: 607220, г. Арзамас, Нижегородская обл., ул 50 лет ВЛКСМ, д. 8А Вид деятельности: Приборостроение Телефоны: (83147)99121 (83147)99164 (83147)99120 Факсы: (83147)44668 (83147)41226 E-Mail: apz@oaoapz.com Web: http://www.oaoapz.com Руководитель: Ларичев Олег, гениральный директор (ПРАЙМ-ТАСС 06.06.08)
"Саранский приборостроительный завод" нарушал закон при использовании ВЧУ.
Управление Россвязьохранкультуры по Республике Мордовия провело проверку соблюдения Саранским приборостроительным заводом порядка, требований и условий использования высокочастотных устройств. 
В ходе проверки было выявлено, что ОАО "Саранский приборостроительный завод" использует ВЧУ без регистрации, что является нарушением Федерального закона "О связи". 
Как сообщили корреспонденту агентства "Татар-информ" в теруправлении Россвязьохранкультуры, использование без регистрации радиоэлектронных средств и высокочастотных устройств, подлежащих регистрации, не допускается. По выявленному факту составлен протокол об административном правонарушении в области связи. (Татар-Информ 09.06.08)
Чебоксарское приборостроительное предприятие "Элара" увеличило в 1-м квартале чистую прибыль в 5,4 раза до 49,033 млн руб.
Чистая прибыль ОАО "Научно-производственный комплекс "Элара" (ELAR) /ранее ОАО "Чебоксарское научно-производственное приборостроительное предприятие "Элара"/ составила в январе-марте 2008 г 49,033 млн руб против чистой прибыли в 9,045 млн руб за январь-март 2007 г, согласно финансовому отчету компании.
Выручка составила 753,723 млн руб /за январь-март 2007 г – 681,550 млн руб/, себестоимость их реализации – 668,592 млн руб /640,951 млн руб/, валовая прибыль – 85,131 млн руб /40,599 млн руб/, прибыль от продаж – 81,020 млн руб /37,740 млн руб/, прибыль до налогообложения – 55,195 млн руб /26,199 млн руб/, текущий налог на прибыль – 13,664 млн руб /15,637 млн руб/.
В 2007 г доходы предприятия от выпуска готовой продукции составили 3147,677 млн руб /в 2006 г – 2237,807 млн руб/. Объем выручки от продажи продукции /работ, услуг/ - 2480,317 млн руб /1689,995 млн руб/, чистая прибыль - 215,829 млн руб /50,095 млн руб/.
Завод "Элара" - крупнейший в России производитель авиационной электроники, специализируется на выпуске бортовой вычислительной техники для авиации, пилотажных навигационных комплексов и авиационных приборов контроля, систем дистанционного управления, системы отображения информации и контроля для фирм "Сухого", "Туполева" и "Ильюшина". Предприятие также выпускает гражданскую продукцию по нескольким направлениям: автоэлектроника, промышленная электроника, печатные платы и электронные модули, банковское оборудование, таксофонное оборудование, тепловое оборудование, металлоизделия, навигационная и транспортная автоматика. (ПРАЙМ-ТАСС 02.06.08)
ОАО "Электроприбор" (Чебоксары) в I квартале 2008 г. снизило чистую прибыль в 2 раза.
ОАО "Электроприбор" в первом квартале текущего года снизило чистую прибыль в 2,3 раза по сравнению с аналогичным периодом прошлого года - до 5 млн 68 тыс. рублей, говорится в сообщении компании. 
Выручка выросла на 19,5% - до 60 млн 386 тыс. рублей, себестоимость -на 46,2%, до 51 млн 409 тыс. рублей, валовая прибыль составила 8 млн 977 тыс. рублей (снижение в 1,7 раза), прибыль от продаж - 8 млн 672 тыс. рублей (снижение в 1,7 раза). Прибыль до налогообложения равнялась 7 млн 242 тыс. рублей (снижение в 2,2 раза). 
По итогам 2007 года предприятие увеличило чистую прибыль в 3,6 раза -до 37 млн 697 тыс. рублей. Выручка увеличилась в 1,5 раза - до 213 млн 45 тыс. рублей, себестоимость выросла на 24% - до 151 млн 38 тыс. рублей, валовая прибыль выросла в 2,5 раза - до 62 млн 7 тыс. рублей, прибыль от продаж - в 2,6 раза, до 60 млн 509 тыс. рублей. Прибыль до налогообложения увеличилась в 3,2 раза и составила 52 млн 980 тыс. рублей. (Интерфакс 30.05.08)
Неаудированные финансовые результаты ОАО "Ситроникс" за 1 квартал, закончившийся 31 марта 2008 года.

ОАО "СИТРОНИКС" ("СИТРОНИКС" или "Компания") (LSE: SITR), ведущий поставщик решений в сфере телекоммуникаций, информационных технологий и микроэлектроники в России и странах СНГ, с растущим присутствием на развивающихся рынках Восточной Европы, Ближнего Востока и Африки, сегодня объявил неаудированные консолидированные финансовые результаты согласно стандартам US GAAP за первый квартал, закончившийся 31 марта 2008 года.
ОСНОВНЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ПЕРВОГО КВАРТАЛА
Совокупная выручка выросла на 43,8% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составила US$ 445,8 млн.
Выручка бизнес-направления "Телекоммуникационные решения" выросла на 36,9% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составила US$ 155,3 млн.
Выручка бизнес-направления "ИТ решения" выросла на 38,1% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составила US$ 200,1 млн.
Выручка бизнес-направления "Микроэлектронные решения" выросла на 87,1% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составила US$ 69,8 млн.
Показатель OIBDA* вырос более чем втрое и составил US$ 20,6 млн., по сравнению с убытком OIBDA US$ 11,4 млн. в первом квартале 2007 года. 
Стоимость совокупных активов выросла на 8,8% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составила US$ 2,2 млрд. в конце первого квартала 2008 года (US$ 2 млрд. в первом квартале 2007 года) 
Чистый убыток составил US$ 8,2 млн. по сравнению с чистым убытком US$ 46,1 млн. в четвертом квартале 2007 года и чистым убытком US$ 28 млн. в первом квартале 2007 года.
Президент ОАО "СИТРОНИКС" Сергей Асланян сказал: "Мы превзошли обещания, данные нами в апреле во время объявления годовых результатов, все наши сегменты показали положительный OIBDA в первом квартале.
Первый квартал показал существенный рост выручки и показателя OIBDA по сравнению с предыдущим годом. Значительное улучшение результатов деятельности ОАО "СИТРОНИКС" в этом квартале является следствием начала реализации стратегической программы развития "Кристалл", реструктуризации бизнеса под управлением новой команды, а также усилий, приложенных для роста эффективности бизнеса. 
Чистый убыток значительно сократился как по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года, так и по сравнению с предыдущим кварталом. Мы ожидаем продолжения позитивной тенденции в отношении маржи по показателю OIBDA, которая по прогнозу составит более 5% за весь год. То, что уже в первом квартале маржа по показателю OIBDA составила 4,6%, свидетельствует о том, что мы уверенно движемся к выполнению этой задачи. Фактически все ключевые показатели деятельности, включая выручку и OIBDA, выросли по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года.
В первом квартале ОАО "СИТРОНИКС" продолжал реорганизацию и оптимизацию бизнес-направлений, повышая объем продаж и развивая возможности подразделений в области осуществления совместных проектов. Мы намерены стимулировать дальнейший рост всех сегментов бизнеса, сокращая затраты и повышая операционную рентабельность компании". 
	US$, миллионы)  
 
	Q1 08
	Q1 07
	По сравнению с аналогичным периодом предыдущего года

	Выручка 
	445,8
	310
	43,8%

	OIBDA
	20,6
	(11,4)
	 

	Чистый убыток
	(8,2)
	(28,0)
	- 


ОБЗОР ОПЕРАЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ
Обзор деятельности Компании
Совокупная выручка ОАО "СИТРОНИКС" выросла в первом квартале 2008 года на 43,8% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года в результате неуклонного роста этого бизнеса. С 29 апреля 2008 года, когда были раскрыты результаты за 2007 год, по сегодняшний день Компания подписала новых контрактов на сумму около US$ 31,3 млн., которые будут осуществляться, начиная с 2008 года.
ОАО "СИТРОНИКС" продолжает расширять существующую продуктовую линейку во всех сегментах своего бизнеса, применяя стратегии, особо нацеленные на быстрорастущие продуктовые сегменты, которые позволят Компании достичь наивысшей прибыли. 
Показатель OIBDA вырос втрое, составив US$ 20,6 млн. c маржой по OIBDA в 4,6% в первом квартале 2008 году по сравнению с OIBDA в US$ 6,4 млн. с маржой по OIBDA в 1,1% в четвертом квартале 2007 года, и был сокращен на US$ 3,3 млн. неденежных затрат, понесенных вследствие ранее объявленной Компанией опционной программой.  Первая премия акциями была выдана по данной схеме в июле 2007 года. 
Чистый убыток ОАО "СИТРОНИКС" составил US$ 8,2 млн. в первом квартале по сравнению с чистым убытком в US$ 28,0 млн. в первом квартале 2007 года и чистым убытком в US$ 46,1 млн. в четвертом квартале 2007 года.
ОБЗОР ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПО СЕГМЕНТАМ
Телекоммуникационные решения
	(US$, миллионы)
	Q1 08
	Q1 07
	По сравнению с аналогичным периодом предыдущего года 

	Выручка
	155,3
	113,4
	36,9

	OIBDA
	6,0
	(11,8)
	-

	Совокупные активы
	1,061,4
	977,3
	8,6%


Выручка бизнес-направления "Телекоммуникационные решения" показала существенное повышение - на 36,9% в первом квартале по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года, тем самым демонстрируя сильную позицию на рынке благодаря подписанию новых контрактов и оптимизации бизнеса. Это бизнес-направление продолжает демонстрировать рост показателя OIBDA, составившего US$ 6,0 млн. в первом квартале по сравнению с потерей US$ 11,8 млн. OIBDA в первом квартале 2007 года и потерей US$ 9,2 млн. OIBDA в четвертом квартале 2007 года. Ожидается, что данное бизнес-направления будет демонстрировать существенное улучшение показателей и в 2008 году.
С момента публикации результатов за 2007 год, которое состоялось 29 апреля 2008 года, по сегодняшний день бизнес-направление "Телекоммуникационные решения" подписало ряд новых контрактов на сумму US$ 16,7 млн. Их реализация начинается в 2008 году. Новые контракты включают соглашения на ввод в действие новых коммуникационных сетей WiBAS в Европе и странах СНГ, в рамках которых ОАО "СИТРОНИКС" будет обеспечивать системы транзитного соединения для корпоративного широкополосного беспроводного доступа для шести крупных операторов.  Среди них: T-Mobile в Словакии, Globul в Болгарии, Smart Telecom в Ирландии, МТС в России, Kazakhtelecom в Казахстане и Mediacom в Польше.  
Бизнес-направление "СИТРОНИКС Телекоммуникационные решения" заключило контракт на US$ 5,7 млн. с индийским сотовым оператором Shyam Telelink на поставку, инсталляцию и запуск сети INTRALINK типа "точка-точка" для экспансии компании в провинции Раджастан. Завершение проекта ожидается в течении нескольких месяцев. В дополнении к этому, "СИТРОНИКС" сейчас участвует в тендере Shyam Telelink на поставку оборудования для строительства сети на всей территории Индии "под ключ", включая оборудование, программное обеспечение и предоставление сопутствующих услуг. 
ИТ Решения
	(US$, миллионы)
	Q1 08
	Q1 07
	По сравнению с аналогичным периодом предыдущего года 

	Выручка
	200,1
	144,9
	38,1%

	OIBDA
	5,5
	1,1
	400%

	Совокупные активы
	344,4
	186,3
	84,9%


Результаты деятельности бизнес-направления "ИТ Решения" в первом квартале соответствовали ожиданиям, показав существенное повышение выручки по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и достигнув 38,1% роста. Показатель OIBDA этого бизнес-направления значительно вырос сравнению с аналогичным периодом предыдущего года, в то время как маржа по показателю OIBDA достигла 2,7% в сравнении с почти безубыточным результатом в первом квартале 2007 года, благодаря  развитию бизнеса в системной интеграции. Ожидается, что в 2008 году это бизнес-направление будет действовать столь же эффективно. 
С момента публикации результатов за 2007 год, состоявшееся 29 апреля 2008 года, по сегодняшний день бизнес-направление "СИТРОНИКС ИТ Решения" подписало ряд новых контрактов на сумму US$ 14,5 млн., в основном  в России и в Украине.
Микроэлектронные решения
	(US$, миллионы)
	Q1 08
	Q1 07
	По сравнению с аналогичным периодом предыдущего года 

	Выручка
	69,8
	37,3
	87,1%

	OIBDA
	11,4
	6,8
	67,6%

	Совокупные активы
	545,4
	226,2
 
	141,1%


изнес-направление "СИТРОНИКС Микроэлектронные решения" в первом квартале продолжало показывать отличные результаты деятельности, достигнув роста выручки в 87,1% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года. Показатель OIBDA этого бизнес-направления вырос на 67,6% по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года, в то же время маржа по показателю OIBDA немного сократилась и составила 15,2% в результате существенного увеличения в процентном соотношении объема продаж подразделения SITRONICS Smart Technologies, имеющего более низкую маржу по сравнению с другими продуктами, производимыми данным бизнес-направлением. 
В июне 2008 года "СИТРОНИКС" получил сертификат на соответствие стандарту ISO 14000 по экологическому менеджменту, что позволит Компании контролировать и управлять своим воздействием на окружающую среду. "СИТРОНИКС" - первая микроэлектронная компания в России, внедрившая систему экологического  стандарта  ISO 14000. 
Потребительские сервисы и товары
	(US$, миллионы)
	           Q1 08
	Q1 07
	По сравнению с аналогичным периодом предыдущего года 

	Выручка
	20,6
	14,4
	43,1%

	OIBDA
	4,5
	(2,6)
	-

	Совокупные активы
	118,1
	182,0
	(35,1%)


Бизнес-направление "Потребительские сервисы и товары" показало рост выручки на 43,1% и существенное улучшение показателя OIBDA по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года. Маржа по показателю OIBDA выросла до 21,8% в результате оптимизации использования активов и программ по реструктуризации. Бизнес-направление продолжает реструктурировать свою деятельность для того, чтобы соответствовать условиям современного рынка. 
Перспективы
Компания подтверждает свои предварительные оценки перспектив роста выручки, превышающего прогнозируемые темпы роста рынка в 15% и достижении уровня маржи по показателю OIBDA не менее 5% за весь период 2008 года. Ожидается продолжение успешной деятельности бизнес-направлений "ИТ решения" и "Микроэлектронные решения" в 2008 году, бизнес-направление "Телекоммуникационные решения" также предполагает показать значительное улучшение деятельности в 2008 году. 

Для справки: Название компании: Ситроникс, ОАО Регион: Москва Адрес: 125047, Москва, ул. 3-я Тверская-Ямская, д. 39/5, стр. 1 Телефоны: (495)2250030 Факсы: (495) 2250036 E-Mail: info@sitronics.ru Web: http://www.sitronics.ru (INFOLine, ИА (по материалам компании) 10.06.08)
ОАО "Ситроникс" сообщает о развертывании широкополосных беспроводных систем WiBAS на сетях шести операторов в странах Европы и СНГ.
Компания INTRACOM TELECOM, входящая в бизнес-направление "СИТРОНИКС Телекоммуникационные решения", с начала 2008 г. запустила "пилотные" проекты на базе систем WiBAS (Wireless Intracom Broadband Access System) в сетях таких операторов связи как T-Mobile (Словакия), Globul (Болгария), Smart Telecom (Ирландия), МТС (Россия), "Казахтелеком" (Казахстан) и "Медиаком" (Польша). Общая сумма контрактов составляет 3,2 млн евро. 
Выбор операторами решения WiBAS обусловлен его высокими техническими характеристиками, производительностью и широкими возможностями по масштабированию, которые позволяют значительно сокращать затраты благодаря использованию самых передовых технологий.
WiBAS - современная система для построения сетей широкополосного беспроводного доступа следующего поколения, обеспечивающая связь типа "точка-мультиточка". Она специально разработана для эксплуатации в условиях города, где необходимо обеспечивать поддержку приложений с интенсивным трафиком. WiBAS предназначена для передачи трафика в сетях 2G и 3G, WiMax, Wi-Fi и обеспечивает бизнес-пользователей качественными услугами связи.
INTRACOM TELECOM обладает широким международным опытом внедрения беспроводных решений для обеспечения связи "точка-мультиточка". Наиболее успешными можно назвать внедрения в сетях операторов STE (Сирия), ITC (Саудовская Аравия), MTEL (Черногория) и Zain (Бахрейн). (INFOLine, ИА (по материалам компании) 03.06.08)
"Квазар-Микро" завершил проект модернизации контакт-центра Сети Бюро Путешествий"куда.ru".
Компания "Квазар-Микро", входящая в состав бизнес-направления "СИТРОНИКС ИТ-решения" - один из ведущих системных интеграторов, работающих в Восточной Европе и странах СНГ, завершила проект по модернизации контакт-центра для "куда.ru" - крупнейшей Сети Бюро Путешествий в России. В рамках проекта был осуществлен переход на новую платформу Genesys, обеспечена возможность географического масштабирования контакт-центра, выполнена интеграция с CRM-системой компании "куда.ru", а также реализованы дополнительные сервисы по управлению вызовами и обслуживанию клиентов.
Компания "Квазар-Микро" обновила существующую телекоммуникационную инфраструктуру Сети Бюро Путешествий "куда.ru" и развернула на ней call-центр Genesys с поддержкой дополнительных сервисов. Новый контакт-центр обладает возможностями по работе с удаленными менеджерами, при этом автоматически учитывается информация об их присутствии и уровне загрузки. В архитектуре контакт-центра заложена возможность географического масштабирования, то есть создания нескольких удаленных операторских центров на общей информационной платформе.
Помимо модернизации аппаратной части контакт-центра, "Квазар-Микро" осуществила интеграцию с CRM-системой, что позволило использовать в работе контакт-центра единую клиентскую базу со всех офисов "куда.ru" и повысить качество работы с клиентами. Теперь, при повторном обращении клиента в компанию, оператор контакт-центра видит всю информацию о нём, включая историю предыдущего взаимодействия. При переводе звонка на другого менеджера компании вместе со звонком передается и вся информация о клиенте, а при необходимости, оператор может сопроводить передаваемую информацию собственными комментариями об особенностях данного обращения.
"Для крупной распределенной компании, работающей в секторе B2C, особенно важно иметь качественный и многофункциональный инструмент взаимодействия с клиентами, - говорит Евгений Смирнов, руководитель CRM-проекта "куда.ru" - В ходе реализации проекта мы стремились не только удовлетворить все текущие потребности "куда.ru", но и создать мощный технологический задел на будущее, который позволит сохранять высочайший уровень обслуживания наших клиентов с учетом дальнейших перспектив роста бизнеса".
"Этот проект еще раз продемонстрировал уровень экспертизы "Квазар-Микро" 
в решениях по телефонии и контакт-центрам" - говорит Тимур Векилов, руководитель дирекции инфраструктурных решений "Квазар-Микро". - "Наша компания одержала победу в открытом конкурсе на свободном рынке, предложив решение, рассчитанное на максимальное соответствие потребностям заказчика и особенностям его бизнеса".
"Компании в России работают во все более и более конкурентной среде, где уровень клиентского сервиса может иметь определяющее значение для успеха предприятия", - считает Олег Саушкин, официальный представитель компании Genesys в России и странах СНГ. "Мы уверены, что новый контакт-центр Genesys поможет компании Сеть Бюро Путешествий "куда.ru" реализовать ее амбициозные планы не только посредством эффективного управления взаимоотношением с клиентами и развернутых возможностей масштабирования, но и путем внедрения ряда усовершенствованных сервисов". (INFOLine, ИА (по материалам компании) 30.05.08)
Molex представил новую серию разъемов XRC для специальных применений.
Общее описание:
Серия цилиндрических 14-контактных разъемов XRC была разработана исходя из жестких требований, предъявляемых к изделиям отраслей тяжелого машиностроения, и идеально подходит для применения в такой продукции, как грузовики, автобусы, сельскохозяйственная техника. Серия XRC выпускается со стандартным и реверсивным исполнением вилок и розеток. Также, доступны версии разъемов для монтажа на щит/панель.
Серия XRC соответствует классу IP67, что гарантирует защиту от попадания пыли, воды и других загрязнителей. Вилка имеет быстросочленяемую байонетную защелку, что сокращает время обслуживания, обеспечивая при этом надежное соединение. Разъем серии XRC . это выполненное по передовой технологии изделие, обладающее уникальным сочетанием свойств: герметичность, надежность и экономичность.
Основные достоинства:
Соответствие классу IP67, что гарантирует защиту от попадания пыли, воды и других загрязнителей; 
Стандартное и реверсивное исполнение вилок и розеток; 
Быстросочленяемая байонетная защелка на вилке, что сокращает время обслуживания, гарантируя надежное соединение; 
Маркировка на корпусе разъема обеспечивает большее удобство при соединении.
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Применение:
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Другие отрасли (INFOLine, ИА (по материалам компании) 07.06.08)
"Уральский оптико-механический завод" планирует открытие производства гражданских лазерных дальномеров.
На закончившейся в конце прошлой недели в Берлине международной аэрокосмической выставке "ILA-2008" Уральский оптико-механический завод провел ряд важных переговоров. 
28 мая состоялась встреча представителей уральского предприятия и крупной немецкой фирмы "Jenoptik". По итогам состоявшихся переговоров был подписан итоговый протокол, предусматривающий создание производства лазерных дальномеров для гражданских целей из компонентов "Jenoptik" на базе Уральского оптико-механического завода. Заместитель генерального директора УОМЗ В.С. Элинсон заявил, что уже в июле 2008 года делегация во главе с президентом фирмы "Jenoptik", которая является давним партнером Уральского оптико-механического завода, прибудет в Екатеринбург для согласования конкретных сроков запуска нового производства.
Выставка "ILA-2008" стала местом проведения переговоров с немецкой фирмой Reсon, посвященные выпуску новой гражданской системы модульного типа СОН-М. Модульная конструкция изделия предусматривает возможность оперативной замены оптико-электронных датчиков. Планируется, что уже в текущем году начнутся поставки данной системы в Германию. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 10.06.08)
"Транзас" оборудовал последний сухогруз для Irinvestship Limited.
В грузовом порту Астрахани подписан акт приема-сдачи четвёртого многоцелевого сухогруза типа "Хазар" проекта RSD19, построенного для Irinvestship Limited (Иран) на Волгоградском судостроительном заводе (Группа компаний МНП). 
Компания "Транзас" оснастила все суда проекта полным комплектом радионавигационного оборудования. В комплект поставки для сухогруза "Iran Torkaman" вошли электронно-картографическая система Navi-Sailor 3000-I, средства ГМССБ, РЛС, регистратор данных рейса, универсальная автоматическая идентификационная система, судовая система охранного оповещения, эхолот, лаг, гирокомпас, магнитный компас, ТВ/радио, а также системы внутрисудовой трансляции и связи. 
Сухогрузы проекта RSD19 предназначены для перевозки генеральных, навалочных, лесных и крупногабаритных грузов, контейнеров международного стандарта высотой 8,5 и 9 футов и опасных грузов. (Cnews.ru 10.06.08)
КнААПО им. Ю.А.Гагарина получило международный сертификат соответствия менеджмента качества.
Международный орган по сертификации систем менеджмента, продукции и услуг "Bureau Veritas Certification" выдал входящему в холдинг "Сухой" Комсомольскому-на-Амуре авиационному производственному объединению им. Ю.А.Гагарина (КнААПО) международный сертификат соответствия системы менеджмента качества требованиям аэрокосмического стандарта AS/EN 9100 в области производства, промышленной кооперации, послепродажной и технической поддержки самолетов и компонентов воздушных судов гражданской авиации. Это, в частности, дает возможность предприятию начать производство титановых деталей для авиалайнера "Боинг-737" по полученным в электронном виде чертежам. 
Это не первое подтверждение высоких производственных стандартов КнААПО. В апреле германский орган по сертификации DAR/TGA выдал предприятию сертификат соответствия системы менеджмента качества требованиям международных авиакосмических стандартов AS/EN 9100:2003. 
Компания "Сухой" приняла и реализует на своем предприятии в Комсомольске-на-Амуре комплексную программу в области качества на период до 2010 г. Ее целью является достижение и удержание лидирующих позиций на внутренних и внешних рынках в области разработки, производства и послепродажной поддержки гражданской авиационной техники. Региональный пассажирский самолет Сухой Суперджет 100 создается в условиях широкой международной кооперации. Всего в этой программе компании "Сухой" участвует более 30 ведущих компаний-поставщиков систем и комплектующих. Полученные сертификаты соответствия системы менеджмента качества и включение завода в базу данных "OASIS" дает ему возможность участвовать в международной производственной кооперации наряду с ведущими авиационными корпорациями мира. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 11.06.08)
Компания "Рэлсиб" (Новосибирск) изготовила первую партию электронных термостатов ТЭ-01.Д.
Данные приборы предназначены для точного поддержания температуры внутри различных шкафов управления и автоматики с целью обеспечения необходимых условий для работы сложных электронных устройств при низкой температуре окружающей среды (до -40°С). Также термостат может применяться для обустройства балконного погреба, зимнего холодильника, утепленного балконного ящика, термоконтейнера, летнего инкубатора и т.д.
В настоящее время выпускаются термостаты в небольших пластмассовых корпусах с креплением на DIN-рейку. Выходное устройство оговаривается при заказе: ТЭ-01.Д.Р (э/м реле на 220В/16А), ТЭ-01.Д.С (симистор 220В/1А)
Термостаты ТЭ-01.Д выпускаются с различными уставками температуры от –40 до +50°С (которые указываются при заказе). Приборы имеют потенциометр на передней панели для задания необходимой температуры и встроенный датчик температуры. 
Гистерезис задается при заказе или выбирается пользователем самостоятельно из двух значений 2°С и 10°С. 
Электронная схема прибора обеспечивает точность обработки сигнала и стабильность поддержания температуры не хуже ±0,5°С.
Области применения:
• Шкафы управления и автоматики;
• Холодильные и морозильные камеры (для термостатов с логикой работы выходного устройства - "холодильник");
• Небольшие помещения (в том числе необслуживаемые);
• Термокамеры;
• Летний инкубатор;
• Терморегулятор для балконного погреба, холодильник.
В июне – июле 2008г. будут запущены еще два типа электронных термостата данной серии:
- ТЭ-01.П – погружного типа с зондом и клеммной головкой (аналог ТУДЭ);
- ТЭ-01.К – для поддержания температуры в производственных и бытовых помещениях путем управления "теплым полом", "ИК-нагревателем" и т.д. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 10.06.08)
ВСЖД затратит более 4 млн. рублей на производственный экологический контроль.
На реализацию программы предупреждения экологического и технологического ущерба ОАО "РЖД" Восточно-Сибирская железная дорога затратит в этом году более 4 млн. рублей. Об этом сообщает служба по связям с общественностью ВСЖД.
В рамках программы на железной дороге работает экологический вагон-лаборатория. Он оснащен современными аналитическими приборами, позволяющими проводить контроль состояния воздуха, воды и почвы. Анализы проводятся непосредственно в вагоне, но предусмотрена возможность транспортировки сложных проб в стационарную лабораторию. Ежегодно на комплексные исследования, которые проводятся на базе вагона-лаборатории, ВСЖД выделяет порядка 1,5 млн. рублей.
Кроме того, экологический контроль осуществляется с помощью двух передвижных лабораторий на платформе автомобилей "Газель". Они приспособлены для дальних поездкам для забора проб и транспортировки их в стационарную лабораторию. Автомобили-лаборатории укомплектованы современным оборудованием, а также приборами для проведения экспресс-анализов. (Телеинформ 30.05.08)
Арбитражный дисконт. "Коммерсантъ-Черноземье". 2 июня 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Коммерсантъ-Черноземье 02.06.08)
Ремонт и сервис
"Инфраструктура ТК" инвестировала $200 тыс. в открытие единственного в России и СНГ "Авторизованного центра ремонта ViaSat".
ViaSat Inc. (NASDAQ: VSAT), производитель инновационных спутниковых и других беспроводных и сетевых систем связи, подписал договор с ООО "Инфраструктура ТК" об открытии в Москве единственного в России и СНГ "Авторизованного центра ремонта ViaSat" по обслуживанию, ремонту, поставке запасных частей для систем спутниковых телекоммуникаций. Авторизованный центр, расположенный в Москве, повысит качество и сократит время обслуживания пользователей оборудования ViaSat.
Общие инвестиции со стороны компании "Инфраструктура ТК" в направление за время существования сервисного центра составили свыше $500 тыс., в том числе в открытие на его базе "Авторизованного центра ремонта ViaSat" – $200 тыс.
Штат сотрудников сервис-центра сформирован из команды специалистов, имеющих опыт обслуживания радиотехнического профессионального телекоммуникационного оборудования более 10 лет. Сервис-центр оснащен микроскопами, паяльными станциями (Pace Incorporated PPS-400 и Aoyue Ind 909), системой очистки воздуха ERSA EA110plus, измерительными приборами производства Agilent (анализаторы спектра, частотомеры, измерители мощности, векторные генераторы), тест-трансляторами (Tampa Vicrowave), оборудовано рабочее и складское помещения площадью 42 кв. м и 54 кв. м соответственно.
До открытия сервис-центра специалисты компании "Инфраструктура ТК" прошли на предприятиях компании ViaSat в США двухнедельную подготовку по обслуживанию и поддержке систем LinkStar® и LinkWay® производства ViaSat.
Открытие сервисного центра на базе компании "Инфраструктура ТК" позволит операторам и провайдерам спутникового доступа в России и СНГ ускорить цикл обслуживания и обработки запросов на поддержку спутниковых систем на базе технологий ViaSat LinkStar® и LinkWay®.
"Практически с момента образования в 1999 году в штате компании "Инфраструктура ТК" существует группа, занимающаяся гарантийным и постгарантийным обслуживанием поставляемого оборудования, включая оборудование производства ViaSat, – комментирует генеральный директор компании "Инфраструктура ТК" Олег Ватулин. – К моменту когда ViaSat принял решение открыть сервисный центр в России, наша компания имела большой опыт работы с оборудованием ViaSat и обладала хорошей производственной базой. Совокупность этих факторов позволила ViaSat сделать выбор в пользу нашей компании".
"Использование опыта компании "Инфраструктура ТК" для нашего центра ремонта повысит качество обслуживания и реально снизит время обслуживания российских заказчиков, – заявил управляющий директор ViaSat Роберт Фейербах (Robert Feierbach). – Учитывая обширную территорию, занимаемую Россией и СНГ, "Инфраструктура ТК" сократит время ожидания заказчиком доставки терминалов для замены, запасных частей, узлов или производства ремонтных работ за счет исключения длительных процедур импорта и экспорта".
"Для действующего оператора, каковым является ЗАО "Рэйс Телеком", открытие сертифицированного центра, уполномоченного вендором на проведение гарантийных и послегарантийных ремонтных работ по всему спектру оборудования семейства продуктов LinkStar® и LinkWay®, является действительно событием, – комментирует первый заместитель генерального директора ЗАО "Рэйс Телеком" Дмитрий Белокуров. – По нашему собственному опыту можем сказать, что цена ремонта оборудования, связанного с необходимостью его отправки за рубеж, как минимум удваивается, а посылка в ремонт единичного комплекта оборудования и вовсе делает его проведение экономически нецелесообразным. То же касается и сроков отвлечения оборудования для проведения ремонтных работ, исчисляемых многими месяцами. Очень надеемся, что центр освободит операторов и владельцев оборудования от избыточных временных и финансовых затрат, связанных с его ремонтом". (INFOLine, ИА (по материалам компании) 29.05.08)
"Эльдорадо" планирует инвестировать 60 млн долл в 2008 г в развитие сервисной компании HiTechnic.

Компания "Эльдорадо" намерена инвестировать 60 млн долл в 2008 г в развитие сервисной компании HiTechnic. Об этом говорится в сообщении "Эльдорадо".
Проект HiTechnic - сервисное подразделение сети "Эльдорадо", предоставляющее услуги по доставке, установке и обслуживанию бытовой техники и электроники, купленной как в сети "Эльдорадо", так и в других точках продаж. Проект стартовал в середине 2007 года с открытием 4 точек обслуживания в московских магазинах сети "Эльдорадо".
HiTechnic осуществляет доставку, установку и обслуживание крупной бытовой техники, домашних кинотеатров и плазменных панелей, апгрейд компьютеров и т.п.
В течение 2008 года HiTechnic расширит свою сеть с 29 до 100 городов. Обслуживать эти города будут 44 технические базы HiTechnic и свыше 120 сервисных центров HiTechnic /располагаются в магазинах "Эльдорадо" и "ЭТО"/. В первую очередь, компания HiTechnic начнет работу в городах-миллионниках: первые представительства компании будут открыты в Санкт-Петербурге /в конце мая/, в Ростове-на-Дону, Волгограде и Самаре /в июне-июле текущего года/.
Основная часть инвестиций будет вложена в оборудование технических баз и сервисных центров, лизинг и оборудование специализированного автопарка, обучение персонала. Количество сотрудников вырастет с 500 до 2800, парк специализированных автомобилей увеличится с 100 до 500. Планируемая выручка HiTechnic в 2008 году составит 61 миллион долларов, что в 3,5 раза превысит выручку 2007 года /17 миллионов долларов/.
"Эльдорадо" - одна из крупнейших розничных сетей по продаже бытовой техники и электроники России и Восточной Европы. Компания образована в 1994 г. Президент и основатель – Игорь Яковлев. На сегодняшний день под брендом "Эльдорадо" работает 1100 магазинов бытовой техники и около 475 салонов связи в более чем 800 городах России и Украины. Компания также развивает торговую сеть "Сулпак" в Казахстане. Число сотрудников компании составляет около 40 тыс человек. Оборот компании в 2007 г составил 6 млрд долл.

Для справки: Название компании: Эльдорадо Регион: Москва Адрес: Москва, Полковая ул., 3 Вид деятельности: Розничная торговля Телефоны: (495)7440000 (495)7877800 Факсы: (495)7877808 E-Mail: press@eldorado.ru Web: http://www.eldorado.ru Руководитель: Игорь Немченко, президент компании (ПРАЙМ-ТАСС 20.05.08)
"Эльдорадо" изменит сервис. "Ведомости". 19 мая 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Ведомости 19.05.08)
Корпоративные новости компаний
"Квазар-Микро" стал лауреатом Международного салона "Комплексная безопасность 2008" (ISSE-2008).
Компания "Квазар-Микро", входящая в состав бизнес-направления "СИТРОНИКС ИТ-решения" - один из ведущих системных интеграторов, работающих в Восточной Европе и странах СНГ, стала лауреатом Международного Салона средств обеспечения безопасности "Комплексная безопасность" (ISSE-2008). 
В рамках салона "Квазар-Микро" продемонстрировал решение для системы информирования и оповещения в местах массового пребывания людей ("ОКСИОН") и решение для Единой дежурно-диспетчерской службы (ЕДДС) муниципального органа (т.н. "номер 112") .
Единая дежурно-диспетчерская служба (ЕДДС) предназначена для организации удобного и быстрого обращения к экстренным оперативным службам. Использование технологии "единого окна" позволит населению быстро вызвать помощь, не тратя время на выбор необходимого номера. Помимо реагирования на происшествия чрезвычайного характера, службы, работающие под управлением ЕДДС, смогут решать задачи связанные с ЖКХ, криминальными ситуациями и просто изменениями социальной обстановки.
Решение, представленное "Квазар-Микро", объединяет в себе все необходимые инструменты для организации работы диспетчерской службы, как в масштабе города, так и в масштабе области или края. Оно представляет собой сложнейший комплекс, который состоит из систем технической безопасности объектов и уличного видеонаблюдения, системы записи и анализа вызовов, а также контакт-центра для обращений при помощи SMS-сообщений, Internet и т.д. Также в состав комплекса входит гео-информационная система, системы поддержки принятия решений, управления силами оповещения, и многие другие. 
На выставке также было представлено комплексное решение для системы информирования и оповещения людей в местах их массового скопления. (ОКСИОН). На данный момент оно внедрено в Москве, Санкт-Петербурге, Ростове-на-Дону, Екатеринбурге, Хабаровске и еще 13 крупных городах России.ОКСИОН объединяет в себе средства отображения информации (включая светодиодные, плазменные или ЖК-экраны), наблюдения за прилегающей территорией, звукового оповещения и др., с возможной установкой блока радиационного, химического и других видов контроля окружающей обстановки. Все комплексы образуют общее информационное пространство ОКСИОН, включая единую систему информирования и оповещения, которой можно управлять из одной точки - главного информационного центра.
Уровень экспертизы "Квазар-Микро", комплексность предложенного решения и его функциональная полнота были отмечены Дипломом лауреата Международного салона "Комплексная безопасность 2008" (ISSE-2008), подписанным Министром Российской Федерации по делам гражданской обороны, чрезвычайным ситуациям и ликвидации последствий стихийных бедствий С.К.Шойгу. По словам Анатолия Харламова, заместителя генерального директора "Квазар-Микро" по работе с государственным сектором, этот диплом является заслуженным итогом деятельности компании по созданию новых эффективных решений для госсектора, и открывает для "Квазар-Микро" новые перспективы работы с силовыми структурами России. (INFOLine, ИА (по материалам компании) 07.06.08)
Обзор прессы о компаниях
Видеть сквозь металл. "Гудок". 5 июня 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Гудок 05.06.08)
ТВЕМА: новые тенденции развития. "Гудок". 5 июня 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Гудок 05.06.08)
Болезнь отступает навсегда. "Вечерняя Москва". 10 июня 2008
Дайджест статей в демонстрационном выпуске не представлен. Для наших клиентов информация предоставляется в полном объеме, в том числе графические и табличные данные. Более подробная информация об услуге "Тематические новости" на нашем сайте www.ADVIS.ru, для перехода нажмите здесь.
(Вечерняя Москва 10.06.08)
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